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1AVista Reisen optimiert Service für Reisebüropartner: 

Neuer Agenturbereich & Affiliate-Links für mehr Effizienz 

 

Der Kölner Flussreisenveranstalter 1AVista Reisen stärkt die Zusammenarbeit mit 

Reisebüropartnern und bietet ab sofort einen erweiterten Agenturbereich sowie eine 

neue Affiliate-Link-Funktion. Mit diesen digitalen Tools profitieren Expedienten von einer 

verbesserten Übersicht, zusätzlichen Marketingmöglichkeiten und einer optimierten 

Buchungszuordnung. 

 

Neuer Agenturbereich: Mehr Übersicht und Komfort für Expedienten 

Mit dem neuen Agenturbereich erhalten Reisebüros jetzt eine zentrale Plattform, um alle 

wichtigen Informationen und Buchungen auf einen Blick zu verwalten. Die wichtigsten 

Features: 

• News & Informationen: Aktuelle Updates zu Angeboten, Aktionen und Produktneuheiten – 

inklusive exklusiver PEP-Angebote für Expedienten. 

• Online-Buchungsübersicht: Alle über die Website getätigten Buchungen werden übersichtlich 

aufgelistet – inklusive wichtiger Buchungsdetails. 

• FAQ-Bereich: Antworten auf häufige Fragen rund um Buchung, Provisionen und Technik. 

• Agenturdaten-Management: Einfache Verwaltung und Aktualisierung der eigenen 

Agenturdaten. 

 

Affiliate-Link: Neue Möglichkeiten für Online-Marketing und Buchungsverfolgung 

Ein weiteres Highlight ist die Einführung eines Affiliate-Links, mit dem Reisebüros gezielt 

Online-Werbung für 1AVista Reisen schalten können. Die wichtigsten Vorteile: 
• Individuelle Werbemittel: Agenturen können Werbebanner oder Links mit einer eindeutigen 

URL versehen. 

• Automatische Zuordnung: Erfolgt eine Buchung über den Affiliate-Link, wird sie automatisch 

der Agenturnummer zugewiesen und regulär verprovisioniert. 

• Transparente Buchungsübersicht: Affiliate-Buchungen sind in der Online-Buchungsübersicht 

gesondert gekennzeichnet – für maximale Transparenz. 

Mit diesen neuen Funktionen unterstützt 1AVista Reisen Reisebüropartner dabei, 

effizienter zu arbeiten und zusätzliche Umsatzpotenziale zu erschließen.  
 


